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企业/项目概况

（填写须知：企业/项目概况一般包括公司注册时间、公司性质、主要产品和业务范围、市场定位和客户细分、经营特色、竞争优势；人员技术力量、规模等；公司的发展速度、成绩、荣誉等；销售网络及业绩；售后服务情况等，500字以内。）
【企业类型】

□生产制造        □零售        □批发        □服务        □农业

□新型产业        □传统产业    □其它：__________________________

【企业所需证、照】
	类  型
	 费用

	
	

	
	

	
	


产品/服务定位

（填写须知：项目所涉及的产品/服务的状况以及市场定位、技术特色、生产工艺/服务流程的内容及其特色等，500字以内。）
三、市场评估                                           

1、目标顾客描述（客户细分及其背景描述、评价、选择。）
2、市场容量或本企业预计市场占有率

3、市场容量的变化趋势

4、优势分析                                                          

5、劣势分析                                                          

6、机会分析                                                          

7、威胁分析                                                          

四、市场营销策略

（填写须知：企业过去一年的以及未来一年的市场营销策略描述，常态化的关键业务的描述。） 
1、产品或服务策略
	产品或服务
	主要特征

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


2、价格策略

	产品或服务
	成本价
	销售价
	竞争对手的价格

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


	折扣销售
	

	赊账销售
	


3、销售渠道（填写须知：包括经营场所的选址，包括线上渠道。）
	渠道通路
	面积（平方米）
	租金或建筑成本

	
	
	

	
	
	

	
	
	


4、促销策略（填写须知：包括常态化的关键业务。）
	人员推销方式
	
	成本预测
	

	广告宣传
	
	成本预测
	

	公共关系
	
	成本预测
	

	营业推广活动
	
	成本预测
	

	
	
	
	


五、企业组织状况

（填写须知：核心成员的背景信息描述包括姓名、年龄、学历、专业、经历、职责分工等信息描述。） 

1、企业的员工（填写须知：请附上企业组织结构图、员工工作描述，相关管理制度和企业文化建设可以作为附件。）
	职  务
	月薪

	业主或经理
	

	
	

	
	

	
	


2、合伙（合作）人与合伙（合作）协议（填写须知：如已经注册公司可将公司章程做附件。）
	  
	
	
	
	

	出资方式
	
	
	
	

	出资数额与期限
	
	
	
	

	利润分配和亏损分摊
	
	
	
	

	经营分工、权限

和责任
	
	
	
	

	合伙人个人

负债的责任
	
	
	
	

	协议变更和终止
	
	
	
	

	其他条款
	
	
	
	


六、企业财务规划

1、融资需求（填写须知：根据你需要启动的市场的整体投入来预测你的融资需求。）

	需求金额

（万元￥）
	股权融资（□是/□否）（若“是”则须填写下行科目）
	融资时间

	
	拟出让股权比例
	

	
	
	

	融资来源
	


2、融资用途

（1）固定资产投资

A．工具和设备（填写须知：根据预测的销售量，假设达到100%的生产能力，企业需要购买的设备如下。）
	名  称
	数  量
	单  价
	总费用（元）

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


B.交通工具 （填写须知：根据交通及营销活动的需要，拟购置以下交通工具。）
	名  称
	数  量
	单  价
	总费用（元）

	
	
	
	

	
	
	
	


C.办公家具和设备（填写须知：办公室需要以下设备。）
	名  称
	数  量
	单  价
	总费用（元）

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


注：固定资产和折旧概要

	项  目
	价值（元）
	月折旧（元）

	工具和设备
	
	

	交通工具
	
	

	办公家具和设备
	
	

	店铺
	
	

	厂房
	
	

	土地
	
	

	
	
	

	
	
	

	合  计
	
	


（2）月流动资金需求

A．原材料和包装

	项    目
	数  量
	单  价
	总费用（元）

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


B.其他经营费用

	项  目
	费用（元）
	备   注

	业主的工资
	
	

	雇员工资
	
	

	租金
	
	

	营销费用
	
	

	公用事业费
	
	

	维修费
	
	

	保险费
	
	

	其他
	
	

	
	
	

	
	
	

	合  计
	
	


3、销售收入总结/预测

(填写须知：若发生销售成果则须填写企业截止目前的一个年度12个月之内的销售收入情况，若尚未发生销售成果则须填写未来3-5年的销售收入预测，其中第一年的预测需要做出12个月的销售收入预测）

	 销售情况    月份
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	合计

	（1）
	销售数量
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	平均单价
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	月销售额
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	（2）
	销售数量
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	平均单价
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	月销售额
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	（3）
	销售数量
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	平均单价
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	月销售额
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	（4）
	销售数量
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	平均单价
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	月销售额
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	合 计
	销售数量
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	销售总收入
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


4、利润总结/计划

(填写须知：1、若存在上年度财务流水则请填写企业截止目前的一年度12个月之内发生的销售和成本；2、未来3-5年的利润预测，其中第一年的预测需要做出12个月的利润计划。）
	            月份
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	合计

	销售
	含流转税销售收入
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	流转税（增值税等）
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	销售净收入A
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	成本
	原材料（列出项目）
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	（1）
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	（2）
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	（3）
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	（4）
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	业主工资
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	员工工资
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	租金
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	营销费用
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	公用事业费
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	维修费
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	折旧费
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	贷款利息
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	保险费
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	其他
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	总成本B
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	利润(A-B)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	税费
	企业所得税
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	其他
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	净收入（税后）
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


小结：（最近3年的销量递增状况、利润率以及递增状况）                                                                  
5、现金流量总结/计划

(填写须知：1、若存在上年度财务流水则请填写企业上一年度12个月之内的现金流量状况；2、请填写未来3-5年的利润预测，其中第一年的预测需要做出12个月的现金流量计划。）
	     金额（元）       月份

项目
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	现

金

流

入
	月初现金
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	现金销售收入
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	赊销收入
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	贷款
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	其它现金流入
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	可支配现金（A）
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	现

金

流

出
	现金采购支出（列出项目）
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	（1）
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	（2）
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	（3）
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	赊购支出
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	业主工资
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	员工工资
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	租金
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	营销费用
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	公用事业费
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	维修费
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	贷款利息
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	偿还贷款本金
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	保险费
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	设备
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	其他（列出项目）
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	税金
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	现金总支出（B）
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	月底现金（A-B）
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


6、企业资产负债状况

（填写须知：1、若企业已经经营满半年以上则附上企业上一年度的以季度为单位的资产负债表；若未满半年则附上实际各月资产负债表；2、附上未来3-5年的资产负债预测。）
7、财务分析指标

（1）财务盈利能力指标：

（a）销售利润率：                                                

（b）资产报酬率：                                                

（c）投资回收期：                                                

（2）财务偿还能力指标：

资产负债率：                                                         

七、发展战略规划
（填写须知：介绍公司/项目的发展目标、理念、宗旨、使命、愿景等，以及未来5-6年的发展规划和策略。）
八、经营风险与对策

（填写须知：政策风险、技术开发风险、经营管理风险、市场开拓风险、生产风险、财务风险、汇率风险、对公司关键人员依赖的风险等，并提出有效的风险控制和防范手段）
九、附件

（填写须知：执照证件、产品研发资料、产品/服务目录与价格表、市场调研与分析原始资料、相关合作协议、往年财务报表。）



注：这里可插入LOGO
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